
DXN  
 

το marketing plan που σας ανταμοίβει 
 

(παράδειγμα ανάπτυξης) 
 

Tο marketing plan παρουσιάζεται αναλυτικά μέσα στο starter kit που σας παρέχει η 
εταιρεία με την ενεργοποίηση του κωδικού σας. Σκοπός αυτής της παρουσίασης 
είναι απλά να σας δείξει πώς χτίζεται το παθητικό εισόδημα με τη DXN, με χρήση 

ενός παραδείγματος από το starter kit. 
 



Βασικές έννοιες του Marketing Plan 
 
 
 
 
 
 
 

  
Σχέση PV και SV : 1 PV – 0,3SV 

 
 
 

PV : Point Value.  Kάθε προϊόν της DXN έχει μία αξία σε πόντους. Αυτοί οι πόντοι 
καθορίζουν σε ποιο επίπεδο επιστροφών είμαστε. Μεσοσταθμικά, τα προϊόντα μας 

δίνουν 1 PV ανά περίπου 0,58 ευρώ προ ΦΠΑ (απόδοση 178%) 
 

SV : Sales Value.  Είναι η αξία πωλήσεων που έχει κάθε προϊόν. Με βάση το σύνολο 
των SV που συγκεντρώνουμε κάθε μήνα υπολογίζονται τα  μπόνους και τα κίνητρα της 

εταιρείας προς τους συνεργάτες. Μεσοσταθμικά, τα προϊόντα μας δίνουν 1 SV ανά 
περίπου 1,97 ευρώ προ ΦΠΑ (απόδοση 52%) 

Περιγραφή Τιμή 
Συνεργάτη 

Τιμή προ 
ΦΠΑ 

PV SV 

Lingzhi Black 
Coffee 

11,20 € 8,86 € 11,5 4,5 

Spiroulina 
120 

11,05€ 8,98 € 21 5,1 
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ΕΣΥ  
300PV 

NIKOΣ  
100PV 

ΤΑΣΟΣ  
350PV 

ΜΑΡΙΑ  
50PV 

ΠΕΤΡΟΣ  
2100PV 

ΛΕΝΑ  
1200PV 

ΝΙΚΗ  
3300PV 

6% 
SV: 30 

1,8 €  

9% 
SV: 105 

9,45 €  

0% 
SV: 15 

15% 
SV:  630 

    94,5 €  

12% 
SV : 360 

43,2 €  

18% 
SV: 990 

178,2 € 

7400 PV 
300PPV +7100 

PGPV 
 

QSA 25% 
 
 



QSA 25% 
 
 

Ονομα Συνολικά 
PV 

Επίπεδο 
Συνεργάτη 

διαφο
ρά 

SV 
μήνα 

Βονυς 

Νίκος 100 6% 19% 30 5,7  

Τάσος 350 9% 16% 105 16,8 

Μαρια 50 0% 25% 15 3,75 

Πέτρος 2100 15% 10% 630 63 

Λένα 1200 12% 13% 360 46,8 

Νίκη 3300 18% 7% 990 69,3 

Εσύ 300 25% 90 22,5 

Η Αμοιβή σου  (εκτός κέρδους λιανικής) :  227,85 Ευρώ         



Βασικές έννοιες του Marketing Plan 
 
 

PPV : Personal Point Value. Είναι το σύνολο των προσωπικών PV, που προκύπτει από 
το σύνολο των αγορών που έγιναν από τον προσωπικό μας κωδικό. Έχουν σημασία από 
τη στιγμή που δικαιούμαστε επιστροφές, διότι υπάρχει μια ελάχιστη απαίτηση 100 PPV 

μέσα στον ίδιο ημερολογιακό μήνα προκειμένου να δικαιούμαστε επιστροφές/μπόνους 
(300PPV από το επίπεδο του Qualified Star Agent και πάνω)*  

 
SA : Star Agent. Είναι το επίπεδο που φτάνουμε όταν με τις προσωπικές σας αγορές και 

με τις αγορές της ομάδας μας , μαζεύουμε 4500 PV συνολικά από τότε που γίναμε 
συνεργάτης. Σε αυτό το επίπεδο δικαιούμαστε επιστροφές 21% , που όμως μπορεί να 
γίνει 25% εφόσον είμαστε επιβεβαιωμένοι (Qualified Star Agent: 300PPV μέσα στον 

ίδιο ημερολογιακό μήνα) 
 

*Σημαντική σημείωση: Αν δεν έχουμε αυτή την ελάχιστη επίδοση, δεν χάνουμε το 
επίπεδό μας. Απλά δεν παίρνουμε επιστροφές εκείνο τον μήνα. 



Βασικές έννοιες του Marketing Plan 
 
 

SR : Star Ruby.  Είναι το επίπεδο επιστροφών που κατακτούμε όταν τρείς (3) από τους 
συνεργάτες μας στην πρώτη γραμμή συνεργατών μας φτάνουν τουλάχιστον στο επίπεδο 
του Qualified Star Agent. Σε αυτό το επίπεδο δικαιούμαστε επιστροφές 31% συν επιπλέον 

μπόνους ανάπτυξης για το δίκτυό μας, εφόσον είμαστε επιβεβαιωμένοι ( ==>300PPV 
μέσα στον ίδιο ημερολογιακό μήνα. Υπό επιπλέον προϋποθέσεις κατακτάμε 

επίπεδο 33% ή και 35%) 

 
 



Βασικές έννοιες του Marketing Plan 
 
 

SD : Star Diamond.  Είναι το επίπεδο επιστροφών που κατακτούμε όταν έξι  (6) από 
τους συνεργάτες μας στην πρώτη γραμμή συνεργατών μας φτάνουν τουλάχιστον στο 

επίπεδο του Star Agent. Σε αυτό το επίπεδο δικαιούμαστε επιστροφές 37% συν επιπλέον 
μπόνους ανάπτυξης για το δίκτυό μας, αλλά και ειδική συμμετοχή από τον παγκόσμιο 
τζίρο της εταιρείας. εφόσον είμαστε επιβεβαιωμένοι (QSD : Qualified Star Diamaond.  

==> 300PPV μέσα στον ίδιο ημερολογιακό μήνα και 2500 / 5.000 DGPV) 
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Βασικές έννοιες του Marketing Plan 
 
 

PGPV : Personal Group Point Value.  Είναι το σύνολο των  PV, που προκύπτει από το 
σύνολο των αγορών που έγιναν από το σύνολο της ομάδας των συνεργατών μας.Δεν  

συμπεριλαμβάνονται οι επιβεβαιωμένοι SA (QSA) και οι προσωπικοί μας πόντοι 
(PPV) 

 
 

DGPV : Diamond Group Point Value.  Είναι το σύνολο των PV που προκύπτουν από 
τους συνεργάτες της ομάδας μας, όταν είμαστε Star Diamond. Δεν περιλαμβάνουν 
τα PV των συνεργατών μας που έχουν φτάσει και αυτοί στο επίπεδο του QSD, 

και τα προσωπικά μας PV. 
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             PGPV : Προϋποθέσεις για επιπλέον επίπεδα 

 
 

Αριθμός SA 
Πρώτης Γενιάς 

Αριθμός QSA 
Πρώτης Γενιάς 

PGPV Επίπεδο Bonus 

5 4 2000 35% 

5 0 3000 35% 

4 4 0 33% 

3 3 0 31% 



Αριθμός SA 
Πρώτης Γενιάς 

Αριθμός QSA 
Πρώτης Γενιάς 

DGPV Επίπεδο Bonus 

6 4 2500 37% 

6 0 5000 37% 

Βασικές έννοιες του Marketing Plan 
             
 
 
 
 

DGPV : Προϋποθέσεις για επιπλέον επίπεδα 
 
 
 
 



Παράδειγμα 
 

Υποθέσεις :  

Κάθε μέλος στο παράδειγμα έχει προσωπικές αγορές 300PV 

Κάθε μέλος εγγράφει 3 νέα μέλη το μήνα 

1PV = 0,3 SV 










